PREM-VIT: 25 lat w stuzbie rolnictwa

Rozmowa z Piotrem Fratczakiem, tworca i wspotwlascicielem firmy Prem-Vit Fratczakowie sp. j. w
Inowroctawiu, nominatem do tytutu Wybitny Agroprzedsiebiorca RP 2018.

Panie Prezesie, jak doszto do powotania do zycia wlasnej firmy paszowej?

- Na pewno nie stato sie to z dnia na dzien. MusieliSmy do tego dojrzeé... Byly to pierwsze lata
transformacji ustrojowej; duzo zamieszania, w gospodarce stare stopniowo odchodzito, nowe z
mozotem dopiero tworzyto sie. Nadto przez kraj niosto sie to stynne zawotanie: ,Bierzcie sprawy w
swoje rece”. Zona Réza, z wyksztatcenia ekonomistka, pracowala woéwczas w panstwowym
przedsiebiorstwie handlowym, ja dyplomowany rolnik w RSP Ostrowo, w ktérej do moich
obowiazkéw nalezalo m.in. zabezpieczenie spétdzielczej hodowli w pasze. Nie bylo wcale to tatwe
zadanie. Pasz, zwtaszcza specjalistycznych, jak tez dodatkow paszowych ciagle brakowato i musiatem
je - jak to sie wtedy mowito - zatatwia¢ w firmach paszowych, np. w Polfie Kutno czy Pozbacu
KoZmin Wlkp. Wiedziatem tez, Ze jeszcze na wiekszy niedostatek pasz profesjonalnych cierpia
rolnicy. Te obserwacje i doswiadczenia, dobre i zte, uzmystowily mi, ze dostarczanie rolnictwu pasz -
to moze by¢ przyszlosciowy biznes. Tym bardziej, ze ja niezle znatem sie na rolnictwie, Zona z kolei
na handlu. Nasz wybor pad? ostatecznie na firme paszowa. Zreszta, nie musiatlem zony do tego dtugo
przekonywac...



Jakie byly Wasze poczatki ,na swoim”?

- Juz na starcie przydaly sie nasze praktyczne umiejetnosci nabyte w poprzednich miejscach
pracy. Na poczatku postawiliSmy na hurtownie patronacka i przedstawicielstwo handlowe w
dzierzawionym obiekcie oraz wytacznie na handel dodatkami paszowymi sprowadzanymi z wytworni
pasz. BraliSmy wowczas gldwnie premiksy i koncentraty, ktére chetnie nabywali u nas okoliczni
rolnicy. Rosnacy handel paszami - w oparciu o zbudowana juz wtasna sie¢ sprzedazy - zmusit nas
niejako do zastanowienia sie nad celowoscia podjecia wtasnej produkcji pasz, oczywiscie, z
wykorzystaniem ziarna zb6z zakontraktowanych u okolicznych rolnikéw. W 1996 r. zdecydowaliSmy
sie podjac¢ to nowe wyzwanie. Tym bardziej, ze upad? okoliczny GS i zostata po nim do
zagospodarowania linia do produkcji pasz. KupiliSmy ja i zaczeliSmy wytwarzac¢ pasze pelnoporcjowe
i uzupehiajace dla trzody chlewnej. Z czasem, kiedy rynek potrzebowat coraz szerszej oferty
paszowej, w tym nowych produktow, zwiekszaliSmy nasz zakres produkcyjny, blisko wspotpracujac w
tym wzgledzie z firmami: BASF i Trouw Nutrition International w Grodzisku Mazowieckim. Z tej
ostatniej zreszta bierzemy do dzis prefiksy i koncentraty dla trzody, bydta i drobiu, zas z De Heus w
Leczycy - mieszanki pelnoporcjowe i uzupeiniajace dla wszystkich grup zwierzat gospodarskich.

Co byto dalej?

- Rosnacy dynamicznie rozmiar produkcji wymusit na nas potrzebe zainwestowania w budowe
nowych magazynow sktadowo-rotacyjnych oraz w nowoczesng, skomputeryzowana mieszalnie pasz.
Te kosztowne inwestycje pozwolily nam na zapewnienie stalych parametréw zywieniowych przy
realizacji zamoéwien sktadanych przez rolnikéw, jak tez umozliwiaja stosowanie petnej kontroli nad
jakos$cig produkcji. W 2004 r. zakupili$émy obiekty w Zabnie k. Mogilna, co znaczaco wptynelo na
obroty i mozliwosci Prem-Vit. Wszystkie te inwestycje oraz sukcesywne szkolenia zatogi pozwolily na
uzyskanie przez nasza firme certyfikatu stwierdzajacego peine wdrozenie systemu HACCP. Ponadto -
w 2017 r. wdrozyliSmy system jakosci GMP+. Wobec szybkiego rozwoju firmy oraz zakresu
realizowanych przez nas produktéw - konieczne stato sie nawiazanie Scistej wspotpracy z osrodkami
naukowymi: Katedra Trzody Chlewnej na Wydziale Hodowli i Biologii Zwierzat Uniwersytetu
Technologiczno-Przyrodniczego w Bydgoszczy oraz Zakladem Doswiadczalnym Instytutu Zootechniki
w Kotudzie Wielkiej. Duzy wktad w rozwijanie stosowanych przez nas rozwigzan technologicznych
ma réowniez Instytut Badawczy firmy Trouw Nutrition International.

A jak uklada sie wspoétpraca z najwazniejszymi Waszymi partnerami - rolnikami oraz firmami
paszowymi?

- Jesli powiem, ze modelowo, to wcale nie bedzie na wyrost. Naprawde udato sie nam przez lata
utozy¢ bardzo dobre stosunki z rolnikami, ktérym nie tylko sprzedajemy wysokiej jakosci pasze, ale
tez systematycznie doszkalamy ich w zakresie zywienia zwierzat. Co wazne - takze nagradzamy i
wyrozniamy najlepszych z nich. Czynimy to zawsze uroczyscie i publicznie. Z rolnikami wymieniamy
rowniez cenne doswiadczenia w naszym stoisku firmowym na réznych wystawach regionalnych,
organizowanych przez K-PODR Minikowo. Stad o naszych partnerach - rolnikach mozemy mowic
tylko dobrze, i bardzo dobrze. Odbiorcy pasz z naszej firmy sa zawsze wyptacalni i terminowi. No i
stale nas motywuja do dalszego rozwaoju, poprzez podwyzszanie swojej poprzeczki wymagan. Doszto
do tego, ze obecnie mozemy sprzedawa¢ hodowcom zwierzat juz nie tylko gotowe produkty, ale i
cate technologie zywieniowe. Mamy réwniez wynegocjowane korzystne warunki u naszych
dostawcow pasz petnoporcjowych i komponentéw paszowych, co potem przektada sie na
atrakcyjnosc¢ ofertowa oferty firmy Prem-Vit.

Panie Prezesie, w tym roku Prem-Vit obchodzi Jubileusz 25-lecia swej owocnej dziatalnosci w
obszarze rolnictwa. Niech Pan przyjmie z tego miejsca serdeczne gratulacje od Kapituty Konkursu
Agroprzedsiebiorca RP dla catego kierownictwa i wszystkich pracownikow zyczenia rownie
dynamicznego dalszego rozwoju rodzinnego przedsiewziecia Fratczakdw.

- Dziekuje. Do wypracowania dzisiejszej solidnej pozycji Prem-Vitu na rynku regionalnym



dochodzilismy mozolna wieloletnig praca catej zatogi. Oczywiscie, jak to w zyciu, nie zawsze, i nie
wszystko, mogto by¢ z gorki. Ale liczy sie koncowy efekt, a on dla nas jest pozytywny. Za sukces
poczytujemy to, ze udato sie w ciagu kilkunastu lat od zera zbudowa¢ w Inowroctawiu solidna firme
paszowa, dobrze obstugujaca rolnictwo woj. kujawsko-pomorskiego, i nie tylko. Godne podkreslenia
jest to, ze ,Prem-Vit” dzis nie tylko dostarcza hodowcom znakomite pasze, ale takze oferuje i wdraza
kompleksowe programy zywienia dla wszystkich gatunkéw zwierzat. Mysle, zZe istotne jest takze to,
ze rozw0j naszej firmy przebiegat spokojnie, drobnymi kroczkami, bez leasingéw na nabywany
transport i zawsze do przodu.

Rozmawial: Leon Wawreniuk

(za AGRO 2/2018)



